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BENEFICIOS Y &%
METODOLOGIA

Como esta categoria transforma el desempeno comercial B2B.

PRESENTAR
VALOR 4

MAS CLARIDAD . PROPUESTAS DE
COMERCIAL '\ MAYOR VALOR

El equipo identifica cuentas, N/ / Lassoluciones se presentan
prioriza oportunidades y avanza | con enfoque consultivo, necesidad
COn un proceso mas claro. real e impacto en negocio.

oy RELACIONES
e e COMERCIALES

CIERRE CON METODO C A O et

L —

Reuniones, objeciones y \_®” /  Laventase orientaa confianza,
proximos pasos se gestionan ' fidelizacion, expansion y
con mas orden y consistencia. crecimiento a largo plazo.

FORMATO PREMIUM

Cada curso incluye portada integrada, ruta de aprendizaje,
maddulos practicos, ejercicios, plantillas y evaluacion final certificable.

RCG SALES ACADEMY | VENTAS B2B Forma. Empodera. Transforma.



- RCG SALES ACADEMY

CURS(—)WS DE LA
CATEGORIA

Diez cursos para construir una ruta comercial B2B clara, practica y aplicable.

VENTAS B2B
DE ALTO IMPACTO

Proceso consultivo de venta
entre empresas.

DISCOVERY Y
DIAGNOSTICO COMERCIAL

Preguntas clave y deteccion
de necesidades.

MANEJO DE OBJECIONES
EN B2B

Precio, riesgo, tiempos
y competencia.

SEGUIMIENTO ESTRATEGICO
Y PIPELINE

Priorizacion, CRM, cadencias

y forecast.

GESTION DE {ZUJE_‘*;']}‘&S
Y FIDELIZACION
Retencion, expansion y
crecimiento de cartera.

©

PROSPECCION Y
GENERACION DE LEADS

Cuentas objetivo, contacto
inicial y oportunidades.

PROPUESTA DE VALOR
Y PRESENTACIONES

Soluciones claras, enfogue
en negocio y ROI.

NEGOCIACION Y
CIERRE CONSULTIVO
Acuerdos, siguientes pasos
y cierre profesional.

VENTA POR LINKEDIN,
EMAIL Y REUNIONES

Canales para abrir
y avanzar cuentas.

KEY ACCOUNT
MANAGEMENT

Relacion de largo plazo
con clientes clave.

VENTAS B2B

Ideal para equipos comerciales, ejecutivos de ventas,
account managers, SDR/BDR vy lideres que necesitan
un método claro para vender mejor entre empresas.

RCG SALES ACADEMY VENTAS B2B
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Forma. Empodera. Transforma.



